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Es wird darauf hingewiesen, dass das
vorliegende Investment Profil kein Angebot
zum  Abschluss  eines  Maklervertrags
darstellt. Es dient ausschlieBlich
informatorischen Zwecken tber die Tatig-
keit von Captiva und der Investitionsziele
seiner  Auftraggeber. Es wird ferner
ausdriicklich  darauf hingewiesen, dass
Maklerprovisionen ausschlieBlich auf Basis
schriftlich geschlossener Maklervertrage mit
uns vergutet werden.

LEH- und Nahversor- o Unternehmens- und Club Deals /
Asset Klasse Healthcare Immobilien . . . o o
gungszentren Industrieimmobilien Sondersituationen
. Fachmarkt- und . Arztehauser, Gesundheitszentren, . Industrie- und Produktions- . Umnutzungsmodelle (z.B.
Nahversorgungszentren Medizinische Versorgungszentren standorte Industrie zu
. Lebensmittelanker, . Fachbezogene Gesundheits- *  Gewerbe- oder Blroparks Gewerbe/Mischnutzung)
idealerweise in Kombination: immobilien fiir z.B. Dialyse, - Logistk *  Objekte mit
: Vollsortimenter, Discounter, Augenheilkunde, Psychosomatik, Nachverdichtungspotenzial
Objekt ' ' .
Jekttyp Drogerie und weitere Kardiologie Lager- und Umschlagshallen oder Baurechtsreserven
komplementére Sortimente - Betreutes Wohnen, Demenz WGs | *  Konversionsflachen +  landbanking /
«  Baumarkte - Weitere ambulante Einrichtungen »  Sale-and-Leaseback Grundstiicksentwicklung
«  Distressed Assets and
Loans
*  Core, Core+ +  Core, Core+ «  Core, Core+, Value-Add
Investmentart *  Einzelobjekte und Portfolien »  Einzelobjekte und Portfolien *  Einzelobjekte und Portfolien
*  Asset- und Share-Deals *  Asset- und Share-Deals *  Asset- und Share-Deals
+  Bundesweit in A-, B- undC- *  Bundesweit in A-, B- undC- »  Top 7 Ballungsraume sowie «  Stadte ab ca. 50.000
Stadten Stadten Wachstumsregionen Einwohnern mit stabilen
+  Standorte mit guten «  Standorte mit einem +  City- und Cityrandlagen mit makrodkonoschen und
Zentralitats- und Einzugsgebiet von mehr als sehr guter Erreichbarkeit und demografischen
Kaufkraftkennziffern 50.000 Einwohnern mit urbanem Umfeld Rahmenparametern
Standort «  Gute Lagen mit guter »  Innenstadt-/Stadtteillage, »  Verkehrsknotenpunkte, Hafen,
Anbindung selektiv auch Randlagen Flughéfen,
und/oder Anbindung an ein Guterverkehrszentren,
Krankenhaus etablierte Gewerbe- und
Industriegebiete
+  Bestandsobjekte *  Bestandsobjekte *  Moderne, hochwertige
«  Objekte mit +  Objekte mit Bestandsobjekte
Renovierungsbedarf maoglich Renovierungsbedarf moglich +  Projektentwicklungen (Forward
Objektqualitéit «  Projektentwicklungen +  Projektentwicklungen (Forward Deals) mit Vorvermietung
(Forwardl Deals) mit Deals) mit Vorvermietung + Value-Add Objekte mit
Vorvermietung Instandhaltungsstau
*  Mindestens EUR 20,0 Mio. +  Mindestens EUR 8,0 Mio. +  Coreund Core+ ab EUR10,0 «  Investitionsvolumen ab EUR
(Portfolien oder Einzelobjekte; Mio. 15,0 Mio.
Investmentvolumen Einzelovbjekte kéhnen imv +  Value-Add ab EUR 5,0 Mio. pro
Portfolio auch kleiner sein) Objekt zzgl. Investitionen
+  Grundstiicke ab 10.000 m?
*  Single- und Multi-Tenant *  Single- und Multi-Tenant *  Single- und Multi-Tenant *  Kurze Mietvertrags-
+  Bonitatsstarke Filialisten +  Leerstand < 20 % +  Leerstand < 20 % Restlaufzeiten, Underrent
Situationen, Erbbaurechte,
*  Leerstand < 20 % *  WALT > 3 Jahre * WALT > 5 Jahre . .
. Mietgrundstiicke usw.
Vermietung . WALT > 5 Jahre +  Value-Add Objekte: kurze bis
mittelfristige Restlauflauf-
zeiten, auch hoheleerstande
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